
 

Werden Sie im Rahmen der Nachbesetzung Teil unseres Teams im Bereich Service: 

Technical Sales Manager (m/w/d)  
Warendorf • Vollzeit 

Das packen Sie:  

• Weltweiter Vertrieb von After Sales Produkten mit Fokus auf technische 

Verbesserungen 

• Unterstützung bei der Weiterentwicklung des Service Produkt Portfolios, insb. im 

Bereich der Performance Kits / Retrofits 

• Akquisition von neuen Projekten  

• Technische Besprechung der Angebote mit der Konstruktion und enge 

Zusammenarbeit mit weiteren Abteilungen wie Sales und Projektmanagement 

• Pflege und Ausbau der bestehenden Kundenbeziehungen durch Besuche, 

Präsentationen und Fachmessen 

• Eigenständige Kundenberatung im Bereich Performance Kits / Retrofits 

• Nachhaltige Steuerung des Angebots- und Auftragsprozesses - organisatorisch und 

wirtschaftlich 

• Zusammenarbeit mit Schwesterunternehmen und weltweiten Vertretungen 

• Vorbereitung von Vertragstexten in deutscher und englischer Sprache 

 
Dieses Profil macht den Sack zu:  

• Bachelor-Studium der Fachrichtung Wirtschaftsingenieurwesen, Maschinenbau, BWL 

o. ä.; alternativ: abgeschlossene 3-jährige Berufsausbildung mit 2-jähriger 

Zusatzausbildung zum Techniker o.ä. 

• Berufserfahrung im technischen Vertrieb, vorzugsweise im internationalen Umfeld und 
dem Bereich After Sales im Maschinen- und Anlagenbau 

• Erfahrung im Projektmanagement 

• Interkulturelle Kompetenz sowie kommunikationssichere Deutsch- und 
Englischkenntnisse; zusätzliche Fremdsprachenkenntnisse von Vorteil 

• ausgeprägtes technisches und kaufmännisches Verständnis 

• Verhandlungsgeschick, Kommunikationsstärke und Überzeugungskraft 

• Sehr gute Office-Kenntnisse; Kenntnisse in einem ERP-System sind von Vorteil 

• Gelegentliche Reisebereitschaft im In- und Ausland. 
 

Eine Palette an Vorteilen: 

• Flache Strukturen und ein familiäres Team mit regelmäßigem Austausch 

• Vergütung gemäß Tarifvertrag Metall und Elektro NRW – mit Urlaubs- und 

Weihnachtsgeld, tariflichen Sonderzahlungen, 35-Stunden-Woche und 30 Tagen 

Urlaub 

• Möglichkeit des hybriden Arbeitens (tlw. mobil) bei flexiblen Arbeitszeiten 

• Tolle Kolleg*innen und Kund*innen mit abwechslungsreichem Aufgabengebiet 

• Unser Betriebsrestaurant „HAVEN“ mit Außenterrasse, Park- und Abstellflächen inkl. 

Lademöglichkeiten und moderne Arbeitsplätze 

Schwerbehinderte und ihnen gleichgestellte Personen werden bei gleicher Eignung 

bevorzugt eingestellt. 

 

Warendorf, 24.02.2025 

 

Perfect combination of 

competence and technology 

 

Entdecken Sie mehr als nur 

einen Job. Bei AVENTUS  

in Warendorf. Hier trifft 

dynamischer frischer 

Unternehmensgeist auf 

insgesamt 250 Jahre Erfahrung 

und stetige Entwicklung.  

Als Joint Venture der  

beiden Weltmarktführer  

HAVER & BOECKER und 

WINDMÖLLER & HÖLSCHER 

stehen wir für Kompetenz und 

Technologie sowie gebündelte 

Expertise rund um 

Verpackungsanlagen für 

freifließende Schüttgüter.  

Wir bauen innovative 

Verpackungssysteme und 

verkaufen sie in die ganze Welt. 

 

Ihr Einstieg bei AVENTUS 

Haben wir Ihr Interesse geweckt? 

Wir freuen uns darauf, Sie in 

unserem Team zu begrüßen.  

 

Ihre Bewerbung können  

Sie uns ganz einfach per  

E-Mail zusenden: 

career@aventus.global  

 

Haben Sie noch Fragen?  

Ina Hausdorf  

hilft Ihnen gerne weiter:  

Tel. +49 2581 4591-1310 

 

AVENTUS GmbH & Co. KG 

Katzheide 33 

48231 Warendorf 

www.aventus.global 

 


